
Programa de Desenvolvimento para Compaq Business Partners

Requisitos de Aprovação e

Certificação: Brasil
Aqui apresentamos uma relação dos requisitos de cursos de treinamento e de certificação de pessoal técnico para 

atingir a categoria de Business Partner Estratégico da Compaq. 

Além dos cursos de treinamento, o Business Partner deverá cumprir determinados Compromissos de Performance para

atingir essa categoria de Business Partner. 

Requisitos de Cursos:
1. Para todos os produtos – 

A. Selling Enterprise Solutions
(Curso 510 - ILT)

2. Produtos de Computação 

Pessoal – 

A. Curso através da Web
(URL Web disponível na 
Rede de Parceiros Compaq)

B. Access Products (ILT)
3. Servidores ProLiant – 

A. Produto e Tecnologia (ILT)
B. ProLiant Clusters (ILT)
C. TaskSmart e Datacenter 

(ILT)
4. Servidores Alpha –

A. Alpha Sales Training
(Curso 509 - ILT)

5. Armazenamento –

A. Storage Fast Track EBS 
(Curso 441)

B. SAN Solutions Fast Track 
(Cursos 559-560-561)

Business Partner Estratégico – Nível Avançado
Conhecimento de

Produtos e Soluções Habilidades de Vendas Habilidades Técnicas

Requisitos de Cursos:
1. Sales Advantage. 

Estratégias Ganhadoras (ILT)
2. Account Planning 

Workshop (ILT)
3. Apresentações de Vendas 

para Ganhar Negócios (ILT)

Requisitos:
1. Um (1) ASE Full

> AlphaServer

> Intel/Win 2000 ou NetWare

> Intel + Armazenamento

2. Um (1) Master ASE
> Alta Disponibilidade

> Soluções SAN

Exeção: As empresas do grupo de

Prestação de Serviços deverão ter: 

1 ASE Full, 1 Master ASE  e 3 ACT ou APS
Accredited Platform Specialist.

* ILT = Cursos ministrados por instrutores.


